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Zestawienie kontrolne
Ewangelisty Kolportera

Pozytywne zwyczaje

w odnoszgcej sukces stuzbie ewangelizacji
poprzez sprzedaz literatury.

Jak wiele z nich praktykujesz?
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39 pozytywnych
ZWYCZajOW W pracy
kolporterskiej
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1. Zawsze pomaodl sie przed
odwiedzaniem kazdego domu.

2. Zawsze wracaj jesli sie umowites.

3. Pamietaj o klientach, czynigc z nich
przyjaciot.
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4. Stuchaj uwaznie, jakie sg potrzeby
klienta i staraj sie je zaspokoic.

5. Zawsze przeanalizuj powody sukcesu
sprzedazy lub jej braku i wyprowadz
whnioski.

6. Staraj sie zrozumiec obiekcje klienta
zahim odpowiesz na nie.
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7. Codziennie sprawdzaj, co masz do
zrobienia na twojej liscie zadan.
Wyznaczaj cele.

8. Codziennie czytaj (5 min lub wiecej)
fragment ksigzki, ktora sprzedajesz.

9. Powiedz komplement za
poprzednie zakupy.
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» 10. Zawsze mow o korzysciach bardziej
hiz cechach oferowanych pozycji.

e 11. Zawsze badz szczery i dostarczaj
zamowione ksigzki na czas.

* 12. Zamknij sprzedaz kiedy klient jest
gotowy kupic ksigzke.
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* 13.Wysyltaj statym klientom karty
pocztowe z wyrazami uznania.

* 14. Oferuj darmowe pozycje i kursy .

* 15. Nie idz do domu zanim nie
osiggniesz dziennej normy.
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e 16. Zawsze mow i postepuj pozytywnie
bez wzgledu na okolicznosci.

e 17. Unikaj rozméw na kontrowersyjne
tematy.

* 18. Zawsze sprzedawaj wg poprawnej
ceny detaliczne;.
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e 19. Zawsze traktuj klientow z kurtuazjg, jak
Jezus.

» 20. Uzywaj kalkulatora tak, aby byt
widoczny dla klienta.

e 21. Raz w tygodniu zajmij sie czyms innym.
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e 22. Mow wyraznie i w odpowiednim
tempie.

e 23. Spisuj i zamieszczaj w Glosie
Adwentu doswiadczenia ze sprzedazy ku
zacheceniu innych.

e 24. Trzymaj pienigdze ze sprzedazy na
osobnym rachunku bankowym.
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e 25. Pamietaj, ze przede wszystkim jestes
stugg Bozym.

* 26. Zawsze mysl i oczekuj wiecej od
Boga.

e 27. Pomysl, jak dobrze wydac zarobione
pienigdze.

» 28. Sporzadz liste zamierzen wg
waznosci i konsekwentnie jg realizu,i.
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e 29. Zawsze pomodl sie oferujac kupno i
czekaj spokojnie na zamowienie -
kupno.

* 30. Zawsze personalizuj sprzedaz
uzywajac imienia klienta.

e 31. Zawsze przedstaw korzysci z zakupu.
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» 32. Zawsze badz gotowy stosowac nowe
metody sprzedazy — testu,;.

* 33. Mow o wartosci ksigzki z egzaltacja.

* 34. W tygodniu spedz dwie godziny
uczac sie sztuki sprzedazy.
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» 35. Spisuj akuratnie dane klientow.

* 36. Pracuj kazdego dnia, jakby miat to
byc¢ twoj ostatni dzien pracy.

e 37. Oferuj odpowiednie ksigzki
klientom. Staraj sie trafic w ich gust i
zainteresowania.
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e 38. Zawsze pros o wrazenia i opinie na
temat z przeczytanych ksigzek.

* 39. Przygotuj swojego nastepce.




